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»Inden en ny auktionssæson
plejer vi at vædde om, hvor-
dan priserne udvikler sig. Jeg
havde to bud for 2014: Enten
ville priserne stige 5 pct., eller
de ville falde 60 pct.,« fortæl-
ler adm. direktør Torben
Nielsen, Kopenhagen Fur.

Det ser ud til, at han får ret,
og desværre for de danske
minkavlere ser det ud til at
blive sidstnævnte bud, der
kommer til at vinde det inter-
ne væddemål.

Kopenhagen Fur lukkede i
går den største af årets fem
auktioner, som sluttede med
gennemsnitlige prisfald på
omkring 15 pct. Dermed er
prisen på danske minkskind
på få måneder faldet om-
kring 50 pct. til lige over 300
kr.

»Vi har siddet på en pris-
boble i tre år, og jeg havde
ventet, at priserne var faldet
allerede i 2013. Når sådan en
boble brister, så brister den
ikke bare en lille smule,«
konstaterer Torben Nielsen.

Kollapset i Kina 
Han vurderer, at de voldsom-
me prisfald vil få værdien af
Danmarks eksport af mink-
skind til at falde 40 pct. fra
13,5 mia. kr. i 2013 til om-
kring 8 mia. kr. i 2014.

Kopenhagen Fur ventes i år
at omsætte flere skind end i
2013, hvilket er forklaringen

på, at værdien af eksporten
falder mindre end prisen på
minkskindene.

Torben Nielsen peger helt
entydigt mod Kina, når han
skal forklare, hvad det er, der
rammer branchen lige nu.

Indkøbere fra Kina og
Hongkong har de seneste år
aftaget langt størstedelen af
de danske minkskind, men
på disse afgørende markeder
er prisen nu kollapset.

»I stort set alle sektorer i Ki-
na investerer man mere eller
mindre med hovedet under
armen. Det skyldes blandt
andet, at salg af jord til byg-
geri er en af de vigtigste ind-
tægtskilder for lokalregerin-
gerne. De lokale ledere til-
skynder meget indtrængen-
de køberne til at bebygge
jorden, fordi det skaber ind-
tægter for lokalsamfundet –
og måske nogle embeds-
mænd. Resultatet er en fuld-

stændig vanvittig overkapa-
citet i mange brancher – her-
under pelsbranchen,« forkla-
rer Torben Nielsen, som har
fulgt udviklingen i Kina gen-
nem flere årtier.

For mange pelsbutikker
Han har længe forudsagt, at
overkapaciteten i pelsbran-
chen til sidst ville få priserne
til at bryde sammen. Antallet
af pelsbutikker er de seneste
år vokset i et eksplosivt tem-
po, som langt overstiger væk-
sten i forbruget.

Konsekvensen er, at der nu
er alt for mange pelsbutikker
i Kina, og tilmed har disse bu-
tikker lige nu bøjler og lagre
fyldt med kåber fremstillet af
minkskind, som blev ind-
købt til toppriser i 2013. 

»Nu tvinges de til at sætte
priserne ned og sælge med
kæmpe, kæmpe tab,« fortæl-
ler Torben Nielsen.

Parallelt med dette fortsæt-
ter kinesiske entreprenører
imidlertid med at opbygge
ny butikskapacitet.

»Flere af de store butiks-
centre er ved at fordoble an-
tallet af pelsbutikker. Bare ét
center nord for Beijing øger
fra 700 til 1.400 pelsbutikker.
En af de største spillere åbner
stribevis af ”småcentre” á
400 pelsbutikker. Resultatet
er et pres på priserne, som
forplanter sig baglæns gen-
nem systemet og medfører
lavere priser på vores auktio-
ner,« forklarer Torben Niel-
sen.

Han vurderer, at priserne
kan falde yderligere på de
kommende auktioner i juni
og september, men under-
streger, at den bratte nedtur
kan efterlade dansk minkavl i
en styrket position på ver-
densmarkedet.

»Branchen har investeret

formuer i at forbedre kvalite-
ten af danske minkskind. Det
belønnes vi for nu. Målt i
procent er den merpris, de
danske skind hjembringer,
større end nogensinde før.
Gennemsnitsprisen for dan-
ske skind har ved denne auk-
tion været 308 kr., mens
skind fra Canada, Græken-
land og Polen er solgt til gen-
nemsnitspriser på henholds-
vis 188 kr., 168 kr. og 221 kr.
Prisen på kinesiske skind er
omkring 120 kr.,« fortæller
Torben Nielsen.

Han vurderer, at lav-
konjunkturen vil vare om-
kring halvandet år og medfø-
re et voldsomt fald i produk-
tionen af minkskind i Kina
og andre lande. 

I Danmark ventes produk-
tionen at kunne opretholdes,
fordi de danske avlere har
meget lav gæld og leverer
meget høj kvalitet.

Værdien af minkeksport styrtdykker
N Prisen på minkskind er i
frit fald. Værdien af dansk
minkeksport ventes at
falde 5,5 mia. kr. i år.
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N Nedsmeltning af mar-
kedet i Kina får skylden.

over til at falde. Intet tyder
imidlertid på, at det bliver de
danske minkavlere, der buk-
ker under.

De leverer branchens bed-
ste kvaliteter, som sælges til
priser, der er markant højere
end gennemsnittet. Samtidig
har mange avlere polstret
økonomien i løbet af de sene-
ste gyldne år, hvor priserne
har været rekordhøje.

»De fleste kan tjene penge
ved de aktuelle prisniveauer.
Mange etablerede avlere er
tilmed helt gældfrie og kan
derfor også tjene penge, selv
om priserne måtte falde end-
nu mere,« fortæller Tage Pe-
dersen, formand for Danske

De dramatiske prisfald på
minkskind kan sikre danske
pelsavlere en styrket position
på verdensmarkedet. 

På få måneder er prisen på
minkskind halveret, hvilket
vil få produktionen verden

Pelsdyravlere og Kopenha-
gen Fur.

De voldsomme prisfald
kommer på ingen måde bag
på branchen.

Produktionen fordoblet
»Den globale produktion af
minkskind er fordoblet på
fem år, så alle har vidst, at det
ville slutte – spørgsmålet var
alene, hvornår det ville bri-
ste. De voldsomme prisfald
vil lukke en stor del af pro-
duktionen i blandt andet Ki-
na. De danske avlere er så ro-
buste og konkurrencedygti-
ge, at de generelt vil klare sig
igennem krisen. Når den er
slut, vil vi stå tilbage med en

større global markedsandel,«
vurderer Tage Pedersen.

Dette synspunkt er ikke
opfundet til lejligheden,
men er blevet fremført hyp-
pigt af ledelsen i Kopenha-
gen Fur under de seneste års
historiske højkonjunktur i
branchen. 

De danske minkavlere
havde i 2013 den højeste
gennemsnitlige driftsindtje-
ning nogensinde. 

Indtjeningen har været så
stærk, at den gennemsnitlige
minkavler har haft mulighed
for at finansiere sine investe-
ringer over driften og endda
have penge i kassen til en
klækkelig ejeraflønning. 

De fleste etablerede mink-
avlere går således ind i krisen
med lav gæld og velholdte
bedrifter.

Ingen katastrofe
»Hvis vi antager, at skindpri-
serne holder det aktuelle ni-
veau året ud, vil driftsresulta-
tet for en gennemsnitlig
dansk minkavler ende på
omkring 425.000 kr. Det sva-
rer nogenlunde til en ”nor-
mal” ejeraflønning i land-
bruget og er på ingen måde
en katastrofe for minkavler-
ne,« understreger erhvervs-
økonomisk chef Klaus Kaiser,
Videncentret for Landbrug.

Han er enig i, at prisfaldene

på længere sigt kan gavne de
danske minkavlere:

»Helt frem til i år har der
været en prisboble i marke-
det. De unaturligt høje priser
tiltrak lykkeriddere og med-
førte en voldsom produkti-
onsstigning, som har været
med til at presse priserne. På
det nuværende prisniveau
renses der ud i branchen.
Kun de dygtige og velkonso-
liderede bliver tilbage, og
danske minkproducenter
hører altovervejende til i den
gruppe. Derfor vil den dan-
ske minkbranche på lidt læn-
gere sigt komme styrket ud af
priskorrektionen,« vurderer
Klaus Kaiser.

Indkøbere fra Kina og Hongkong
har de seneste år aftaget langt
størstedelen af de danske mink-
skind, men på disse afgørende
markeder er prisen nu kollapset.
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Nedtur for mink
Danmarks eksport af mink-
skind er gennem flere år steget
eksplosivt og toppede med
13,5 mia. kr. i 2013.

Gennemsnitsprisen på danske
minkskind toppede også i
2013 med 612 kr.

Nu er gennemsnitsprisen 
faldet til 308 kr., og værdien
af eksporten ventes i år at 
blive 8 mia. kr. 

Minkeksporten tegnede sig i
2013 for 38 pct. af Danmarks
eksport til Kina/Hongkong.

Danske minkavlere kan vinde på branchens globale krise
N Danske minkavlere har
tjent formuer de seneste
år.
N De er derfor solidt 
polstrede til at klare den
nedtur, der nu rammer
branchen.

LARS ATTRUP
lars.attrup@jp.dk

http://europa.eu/legislation_summaries/agriculture/general_framework/l60032_en.htm

